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Alicia Richart

Directora general de DigitalES

“La neutralidad de la Red esta
a salvo en Espana y Europa,
podemos estar muy tranquilos”

Antonio Lorenzo MADRID.

La nueva Asociacién Espafiola pa-
ralaDigitalizacién (DigitalES) ce-
lebra hoy junta directiva en la que
se ratificaran los objetivos de una
patronal llamada a convertir al pa-
isen el referente europeo del desa-
rrollo digital. En ese empefio tra-
baja desde la pasada primavera su
directora general, Alicia Richart,
quien en su primera entrevista re-
cuerda que la neutralidad de laRed
estd a salvo en Espana al tratarse de
un principio absolutamente garan-
tizado por lanormativa comunita-
riay espafiola. Ahora mismo Digi-
talEs acoge a una treintena de so-
cios, cifra que podria duplicarse en
los préximos meses.

¢&Tras la derogacién de la neutrali-
dad de laRed en EEUU, puede ocu-
rrir algo parecido en Espafia?

Podemos estar absolutamente tran-
quilos. A1100 por cien. Una cosa es
que exista neutralidad de la Red y
otra diferente es que se marquen
prioridades de trafico. No se pue-
de jugar a confundir con los térmi-
nos. Podemos estar tranquilos de
que se mantendra la neutralidad de
la Red en Espafia y en Europa, es-
ta muy controlado. Hay unas direc-
tivas que garantizan el trafico y el
acceso libre de forma democrética.

éDe qué forma pueden incremen-
tar los operadores el retorno de sus
inversiones?

Principalmente tenemos que in-
centivar la parte de la demanda,
porquela de la oferta ya estd en mar-
cha. Las inversiones que se han rea-
lizado en los tltimos afios son muy
cuantiosas y, ademas, se han reali-
zado durante la peor crisis que ha
sufrido Espafia. Pese a ello, los ope-
radores han invertido cifras muy
considerables en comparacion con
lo que han hecho sus iguales en otros
paises.

ELISA SENRA

£Qué opina de los acuerdos comer-
ciales que mantienen las ‘telecos’
con los proveedores de contenidos
en materia de conexiones?

Los acuerdos comerciales que pue-
dan tener o no las telecos los desco-
nozco. Creo que todas las empre-
sas son libres de alcanzar acuerdos
comerciales con terceros en el mer-
cado. Pero si la regulacién impide
que se favorezca el trafico de un ju-
gador sobre otros, entonces no pue-
de producirse un acuerdo comer-
cial de ese tipo.

£Qué piensa sobre el canon digital?
El canon digital es un desvelo para
los asociados de DigitalES. Es un
ejemplo de norma en laque el mer-
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cado y el ciudadano van muy por
delante de la regulacién. Se presu-
pone que por el hecho de que los
usuarios dispongamos de determi-
nados aparatos electrénicos ya va-
mos a cometer una actividad ilici-
ta, como puede ser copiar algin con-
tenido protegido. Creo que hay que
actualizar esa ley, porque los usos
han cambiado muchisimo. Hoy en
dia nadie se fotocopia un libro y, por
esa presuncion, no se debe exigir el
pago de un importe extra. Han re-
gulado como si ahora estuviéramos
en los afios 80.

&Cémo se defienden del canon di-
gital y otras tasas que podrian re-
sultar abusivas?

Estamos trabajando con la secreta-
riade Estado de Agenda Digital, con
Culturay con los partidos politicos,
porque al final este real decreto se
ha aprobado con el compromiso del
PSOE y Ciudadanos. Hablamos con
ellos y hacemos proselitismo para
que entiendan que las entidades de
gestion se atribuyen un volumen de
impacto por pirateria que resulta
totalmente desfasado.

“No hay barreras de entrada y me encantaria que los Google y Facebook
vinieran a la patronal, nos llamamos DigitalEs y queremos contar con ellos”

éEstarian comodos con Google o
Facebook en DigitalES?

Si, perfectamente. Entiendo que
nuestros socios estaran igual de c6-
modos que con otros. Este es un
ecosistema muy amplio. Se trata de
competidores, cada cual a su ma-
nera, con productos y servicios que
no son sustitutivos...

£Se han puesto en contacto con es-
tos grandes jugadores ‘online'?
Estamos arrancando y ain no he-
mos tenido tiempo, pero tenemos
unaexcelente relacion con las per-
sonas que dirigen Facebook, Goo-
gle, Amazon y demas. No hay nin-
guna barrera y me encantaria que
vinieran. Nos llamamos DigitalEs
y queremos contar con ellos.

¢Como se puede mejorar la fisca-
lidad del sector?

Nos quejamos de alta fiscalidad en
el sector de las telecomunicaciones
con motivo. Se acerca un ciclo in-
versor especialmente potente co-
mo el que requiere el 5G y, en este
MOmento, recurso se reste por cues-
tiones tributarias es unrecurso que
no se puede destinar a inversion.
No hay que olvidar que esa inver-
sién genera crecimiento, riquezay
empleos. Me duele mucho la Tasa
de Radiotelevisién Espafiola, por
ejemplo. ;Por qué tienen que pagar
las telecos gran parte del presupues-
to de RTVEZ. Eso es una barbari-
dad. sPor qué no vuelve la publici-
dad a RTVE y se financia de otra
forma? Ya entiendo que eso no sen-
taria muy bien al duopolio, pero no
se entiende larazén por la que tie-
nen que sufragarlo los operadores
de telecomunicaciones. Sincera-
mente es terrible.

éHabra algo parecido al Encuentro
de Ametic en Santander?

Si, habra algo. Seguro. Atn no esta
decidido, pero queremos organizar
un Summer Summit en junio o ju-
lio. Queremos que sea el Davos de
la Tecnologia.

éCuanto pagan los socios de Digi-
talEs?

Nuestro presupuesto es de 700.000
euros y existen cinco tipos de cuo-
ta. Las empresas de mas de 400 mi-
llones de facturacién pagan una cuo-
ta anual de 35.000 euros, eso co-
rresponde a17 compaiiias. Las que
ingresan al afio entre 200 y 400 mi-
llones contribuyen con 25.000 eu-
ros. Los socios de entre 100 y 200
millones aportan 15000 euros, fren-
te alas que ingresan entre 25 y100
millones, que tienen una cuota de
5.000 euros. Por tltimo, los socios
con ingresos de menos de 25 millo-
nes aportan 2.500 euros.
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